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Zakacznik nr 6 do Uchwaty Zarzadu Private Wealth Consulting sp. z 0.0. nr 5/2020 z dnia 15 maja 2020 r.

§1
[DEFINICJE]

1.  Ponizsze terminy maja nastepujace definicje na potrzeby niniejszego Regulaminu:

1

2)

3)

4)

5)

6)

7)

8)
9)

10)

Fundusz - fundusz w rozumieniu § 2 pkt 2 Rozporzadzenia tj. fundusz
inwestycyjny otwarty, specjalistyczny fundusz inwestycyjny otwarty, fundusz
zagraniczny, fundusz inwestycyjny otwarty z siedzibg w panstwach nalezacych do
Europejskiego Obszaru Gospodarczego;

Jednostka Uczestnictwa - jednostka uczestnictwa lub tytul uczestnictwa
Funduszu;

Klient - uczestnik Funduszu lub inna osoba fizyczna, osoba prawna lub jednostka
organizacyjna nieposiadajgca osobowosci prawnej zainteresowana nabyciem lub
odkupieniem Jednostek Uczestnictwa Funduszy lub ktéra za posrednictwem
Spotki przekazata Zlecenie; w szczegélnos$ci klientem jest klient detaliczny oraz
klient profesjonalny;

Konflikt Interesow - Kkonflikt intereséw w rozumieniu § 13 ust. 2
Rozporzadzenia tj. znane Spotce okolicznosci, ktére moga doprowadzi¢ do
powstania sprzeczno$ci miedzy interesem Spoétki lub Osoby Powigzanej a
obowiagzkiem dziatania przez Spoétke w sposéb rzetelny, z uwzglednieniem
najlepiej pojetego interesu Klienta oraz okolicznosci, ktére moga doprowadzi¢ do
sprzecznos$ci pomiedzy interesami Klientow Spotki;

Osoba Powigzana - osoba powigzana w rozumieniu § 2 ust. 8 Rozporzadzenia,
ktéra w odniesieniu do Spotki s3: osoba wchodzaca w sktad statutowych organéw
Spotki, wspdélnik posiadajacy co najmniej 5% na zgromadzeniu wspdlnikow,
osoba pozostajaca ze Spdétka w stosunku pracy, zlecenia lub innym stosunku
prawnym o podobnym charakterze oraz podmiot nalezacy do tej samej grupy
kapitatowe;j;

Regulamin - niniejszy ,Regulamin postepowania w relacjach z Klientami w
Private Wealth Consulting sp. z 0.0.”;

Rozporzadzenie - rozporzadzenia Ministra Finanséw, Inwestycji i Rozwoju z
dnia 3 pazdziernika 2019 r. w sprawie postepowania podmiotéw prowadzacych
dziatalno$¢ w zakresie posrednictwa w zbywaniu i odkupywaniu jednostek
uczestnictwa oraz tytuléw uczestnictwa, a takze doradztwa inwestycyjnego w
odniesieniu do takich instrumentéw (Dz. U. 2019, poz. 2110 z p6Zn zm.);

Spotka - Private Wealth Consulting sp. z 0.0.;

Ustawa - ustawa z dnia 27 maja 2004 r. o funduszach inwestycyjnych i
zarzgdzaniu alternatywnymi funduszami inwestycyjnymi (Dz. U. 2004, nr 146,
poz. 1546 z pdzn. zm.);

Zlecenie - zlecenie w rozumieniu § 2 ust. 15 Rozporzadzenia, tj. zlecenie nabycia
lub odkupienia Jednostek Uczestnictwa Funduszy, dyspozycja lub inne
oSwiadczenie woli zwigzane z uczestnictwem w Funduszu.

2. Terminy niezdefiniowane w ust. 1 majg znaczenie nadane im w ,Regulaminie

okreslajacym sposéb i warunki prowadzenia dziatalno$ci w zakresie posrednictwa w

zbywaniu i odkupywaniu jednostek uczestnictwa lub tytutéw uczestnictwa w Private

Wealth Consulting sp. z 0.0.” lub znaczenie nadane im przez Ustawe lub Rozporzadzenie.
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§2
[POSTANOWIENIA OGOLNE]

Regulamin zostat przyjety w celu zapewnienia prawidtowego prowadzenia dziatalnosci
w zakresie relacji Spotki z Klientami, w szczego6lnosci kontaktow Oséb Powigzanych z
Klientami oraz przekazywania Klientom informacji dotyczacych ustug realizowanych
przez Spotke oraz Funduszu, w zwigzku z ktérym jest ona $wiadczona.

Relacje z Klientami powinny by¢ prowadzone w sposob uwzgledniajacy najlepiej pojety
interes Klienta, w szczeg6lnosci zapobiegajacy powstawaniu Konfliktéw Interesow.
Spétka swiadczy ustuge w zakresie posrednictwa w zbywaniu i odkupywaniu jednostek
uczestnictwa oraz tytutéw uczestnictwa, o ktérej mowa w art. 32 ust. 2 Ustawy, a takze
ustuge nieodptatnego doradztwa inwestycyjnego, o ktérej mowa w art. 32 ust. 2b
Ustawy.

Spotka nie posredniczy w zbywaniu i odkupywaniu tytutéw uczestnictwa funduszy
zagranicznych lub funduszy inwestycyjnych otwartych z siedziba w panstwach nie
nalezacych do Europejskiego Obszaru Gospodarczego.

§3
[KLASYFIKACJA KLIENTOW]

Spotka przeprowadza klasyfikacje Klientéw jako Klientéw detalicznych lub Klientéw

profesjonalnych.

Za Klienta profesjonalnego spétka uznaje Klienta w rozumieniu art. 2 pkt 13a Ustawy,

posiadajacego dosSwiadczenie i wiedze pozwalajace na podejmowanie wtasciwych

decyzji inwestycyjnych, jak rdéwniez na wtasciwag ocene ryzyka zwigzanego z tymi
decyzjami, ktéry jest:

1)  bankiem krajowym, bankiem zagranicznym lub instytucja kredytowg;

2)  firma inwestycyjna;

3)  krajowym zaktadem ubezpieczen albo zagranicznym zaktadem ubezpieczen lub
krajowym zaktadem reasekuracji albo zagranicznym zaktadem reasekuracji, w
rozumieniu ustawy z dnia 11 wrze$nia 2015 r. o dziatalnoSci ubezpieczeniowe;j i
reasekuracyjnej (Dz. U. 2015, poz. 1844, z p6Zn. zm.), prowadzacym dziatalno$¢
na terytorium Rzeczypospolitej Polskiej;

4)  funduszem inwestycyjnym, alternatywna spé6tka inwestycyjna lub inng instytucja
wspoélnego  inwestowania, towarzystwem  funduszy  inwestycyjnych,
zarzadzajacym ASI, sp6tka zarzadzajaca lub zarzadzajacym z UE;

5) funduszem emerytalnym albo towarzystwem emerytalnym w rozumieniu ustawy
z dnia 28 sierpnia 1997 r. o organizacji i funkcjonowaniu funduszy emerytalnych
(Dz.U. 1997, nr 139, poz. 934, z pézn. zm.);

6) towarowym domem maklerskim w rozumieniu ustawy z dnia 26 pazdziernika
2000 r. o gietdach towarowych (Dz. U. 2000, nr 103, poz. 1099, z pdzn. zm.);

7)  klientem zawierajacym, w ramach prowadzonej dziatalnosci gospodarczej, na
wilasny rachunek transakcje na rynkach kontraktéw terminowych, opcji lub
innych instrumentéw pochodnych albo na rynkach pienieznych wytacznie w celu
zabezpieczenia pozycji zajetych na tych rynkach lub Klientem dziatajagcym w tym
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8)
9)

10)

11)

12)

13)

14)

celu na rachunek innych cztonkéw takich rynkéw, o ile odpowiedzialno$¢ za

wykonanie zobowigzan wynikajacych z tych transakcji ponosza uczestnicy

rozliczajacy tych rynkow;

instytucja finansowg inng niz wskazana w pkt. 1-7;

inwestorem instytucjonalnym innym niz wskazany w pkt. 1-8, prowadzacym

dziatalno$¢ regulowang na rynku finansowym;

klientem prowadzacym poza granicami Rzeczypospolitej Polskiej dziatalno$¢ na

warunkach réwnowaznych z dziatalno$cia prowadzona przez Klientéw

wskazanych w pkt. 1-9;

przedsiebiorca spetniajacym co najmniej dwa z ponizszych wymogow, przy czym

réwnowarto$¢ kwot wskazanych w euro jest obliczana przy zastosowaniu

$redniego kursu euro ogtoszonego przez Narodowy Bank Polski na dzien

sporzadzenia przez danego przedsiebiorce sprawozdania finansowego:

a) suma bilansowa tego przedsiebiorcy wynosi co najmniej réwnowarto$¢ w
ztotych 20 000 000 euro;

b)  osiagnieta przez tego przedsiebiorce warto$¢ przychodéw ze sprzedazy
wynosi co najmniej réwnowartos$¢ w ztotych 40 000 000 euro;

c) kapitat wiasny lub fundusz wtasny tego przedsiebiorcy wynosi co najmniej
réwnowarto$¢ w ztotych 2 000 000 euro;

organem publicznym, ktéry zarzadza dtugiem publicznym, bankiem centralnym,

Bankiem Swiatowym, Miedzynarodowym Funduszem Walutowym, Europejskim

Bankiem Centralnym, Europejskim Bankiem Inwestycyjnym lub inng organizacja

miedzynarodowg pelnigca podobne funkcje;

innym inwestorem instytucjonalnym, ktérego podstawowym przedmiotem

dziatalnosci jest inwestowanie w instrumenty finansowe, w tym Klientem

zajmujacym sie sekurytyzacja aktywow lub zawieraniem innego rodzaju

transakcji finansowych;

klientem innym niz wskazani w pkt. 1-13, ktéry jest traktowany jak Klient

profesjonalny.

3.  ZaKlienta detalicznego Spotka uznaje Klienta, ktéry nie speinia zadnego z warunkow
okreslonych w ust. 2 pkt. 1-14 lub Klienta ktory speinia przynajmniej jeden z tych
warunkow, ale ktorego Spotka traktuje, Swiadczac ustugi na jego rzecz, jak Klienta
detalicznego.

§4

[ZASADY ROZPATRYWANIA WNIOSKOW KLIENTOW DOTYCZACYCH KLASYFIKAC]I

KLIENTOW]

1.  Przed przyjeciem pierwszego Zlecenia, Spotka informuje Klienta profesjonalnego o

zasadach traktowania Klientéw profesjonalnych oraz o prawie do ztozenia wniosku o

traktowanie Klienta profesjonalnego jak Klienta detalicznego, stanowiacego Zatacznik

nr 1 do Regulaminu.

2. Wniosek o traktowanie Klienta profesjonalnego jak Klienta detalicznego moze zostac

ztozony w formie pisemnej (w oddziale lub siedzibie Spétki) albo elektronicznej (na
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10.

adres backoffice@pw-consulting.pl) oraz musi okresla¢ zakres (ustug, transakcji lub

instrumentow), w jakim Klient profesjonalny bedzie traktowany jak Klient detaliczny.

Decyzje w przedmiocie wniosku podejmuje cztonek Zarzadu Spoétki w terminie jednego

tygodnia od momentu jego ztozZenia i jest ona przekazywana Klientowi w spos6b przez

niego wskazany w umowie.

W razie uwzglednienia w wniosku o traktowanie Klienta profesjonalnego jak Klienta

detalicznego, Spotka okresla w umowie z Klientem zakres, w jakim bedzie on

traktowany jak Klient detaliczny. W takim zakresie, od momentu wydania decyzji
uwzgledniajacej wniosek, wszelkie zasady dotyczace traktowania przez Spotke

Klientéw detalicznych majg zastosowanie do takiego Klienta.

Przed przyjeciem pierwszego Zlecenia, Spétka informuje Klienta detalicznego o

uprawnieniu do ztozenia, w formie pisemnej (w oddziale lub siedzibie Spotki) albo

elektronicznej (na adres backoffice@pw-consulting.pl), wniosku o traktowanie Klienta
detalicznego jak Klienta profesjonalnego, stanowigcego Zatacznik nr 2 do Regulaminu.

Whiosek o traktowanie Klienta detalicznego jak Klienta profesjonalnego musi okresla¢

zakres (ustug, transakcji lub instrumentéw), w jakim Klient detaliczny bedzie

traktowany jak Klient profesjonalny.

Przed uwzglednieniem wniosku o traktowanie Klienta detalicznego jak Klienta

profesjonalnego, Spoétka ustala wiedze Klienta o zasadach traktowania Klientow

profesjonalnych w zakresie objetym wnioskiem.

Przed uwzglednieniem wniosku o traktowanie Klienta detalicznego jak Klienta

profesjonalnego, Spétka informuje Klienta wystepujacego z wnioskiem o zasadach

traktowania Klienta profesjonalnego w zakresie objetym wnioskiem. Warunkiem

uwzglednienia wniosku jest ztozenie przez Klienta pisemnego os$wiadczenia o

znajomosci zasad traktowania Klienta profesjonalnego w zakresie objetym wnioskiem

oraz o skutkach zastosowania tych zasad.

Warunkiem uwzglednienia wniosku o traktowanie Klienta detalicznego jak Klienta

profesjonalnego jest wykazanie przez Klienta, ktéry go ztozyl, Ze posiada on wiedze i

doswiadczenie pozwalajace na podejmowanie wtasciwych decyzji inwestycyjnych oraz

wiasciwa ocene ryzyka zwigzanego z tymi decyzjami.

Warunek, o ktérym mowa w ust. 9 powyzej zostaje zachowany, jezeli Klient spetnia co

najmniej dwa ze wskazanych ponizej wymogow:

1) zawierat transakcje nabycia lub odkupienia Jednostek Uczestnictwa o znacznej
wartosci, ze Srednig czestotliwos$cig co najmniej dziesieciu transakcji na kwartat
w ciggu czterech ostatnich kwartatow;

2) warto$¢ portfela Jednostek Uczestnictwa tego Klienta tgcznie ze Srodkami
pienieznymi wchodzacymi w jego sktad wynosi co najmniej r6wnowartos¢ w
ztotych 500 000 euro - réwnowarto$¢ kwoty wyrazonej w euro jest ustalana przy
zastosowaniu Sredniego kursu euro ogtaszanego przez Narodowy Bank Polski,
obowiazujacego w dniu poprzedzajacym date ztozenia wniosku o traktowanie
Klient detalicznego jak Klienta profesjonalnego;

3) pracuje lub pracowal w sektorze finansowym przez co najmniej rok na
stanowisku, ktére wymaga wiedzy zawodowej dotyczacej Jednostek
Uczestnictwa.
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11.

12.

13.

14.

15.

16.

17.

18.

Decyzje w przedmiocie wniosku podejmuje cztonek Zarzadu Spo6tki w terminie jednego
tygodnia od momentu jego ztozenia i jest ona przekazywana Klientowi w sposob przez
niego wskazany w umowie.

W razie uwzglednienia w wniosku o traktowanie Klienta detalicznego jak Klienta

profesjonalnego, Spétka okresla w umowie z Klientem zakres, w jakim bedzie on

traktowany jak Klient profesjonalny. W takim zakresie, od momentu wydania decyzji
uwzgledniajacej wniosek, wszelkie zasady dotyczace traktowania przez Spotke

Klientéw profesjonalnych majg zastosowanie do takiego Klienta.

Na potrzeby rozpoznania wniosku o traktowanie Klienta detalicznego jak Klienta

profesjonalnego transakcje nabycia lub odkupienia Jednostek Uczestnictwa o znacznej

wartos$ci oznaczajg transakcje spetniajgce niniejsze kryteria:

1)  w przypadku klientow bedacych osobami fizycznymi - w wysokos$ci rownej lub
wiekszej niz dwudziestokrotno$¢ przecietnego wynagrodzenia w sektorze
przedsiebiorstw za rok ustalone przez Gtéwny Urzad Statystyczny w roku
poprzedzajacym ztozenie wniosku;

2) w przypadku Kklientéow bedacych osobami prawnymi Ilub jednostkami
organizacyjnymi nieposiadajacymi osobowos$ci prawnej - w wysokos$ci réwnej
lub wiekszej niz odpowiadajgca dziesieciu procentom Kkapitatéw witasnych
podmiotu.

Analizy bedace podstawg ustalenia znacznej wartosci dokonywane s3g przy

uwzglednieniu kryteriéow, o ktérych mowa w ust. 13 powyzej. Kwota ustalona jako

znaczna warto$¢ transakcji oraz ww. kryteria podlegaja corocznemu przegladowi w

celu weryfikacji ich aktualnosci i adekwatnoSci.

Spétka dokumentuje analizy bedace podstawa ustalenia znacznej wartos$ci na postawie

ww. kryteriow, sposdb uwzglednienie czynnikéw, o ktérych mowa w § 5 ust. 3

Rozporzadzenia oraz wyniki przeprowadzonych przegladéw, o ktérych mowa w ust. 14

powyzej.

Klient detaliczny, ktory wskutek ztozenia wniosku jest traktowany jak Klient

profesjonalny ma obowiazek informowac Spétke o zmianach wszelkich danych, ktére

maja wplyw na mozliwo$¢ jego traktowania jak Klienta profesjonalnego.

W razie powziecia przez Spoétke informacji, ze Klient, o ktérym mowa w ust. 16 powyzej

przestat spetnia¢ warunki, o ktérych mowa w ust. 8 powyzej, cztonek Zarzadu Spotki

podejmuje decyzje o zmianie statusu tego Klienta, ktéra jest mu przekazywana w

sposéb wskazany w umowie.

W razie powziecia przez Spoétke informacji, ze Klient profesjonalny przestat spetnia¢

warunki, o ktéorych mowa w § 3 ust. 2 Regulaminu, cztonek Zarzadu Spétki podejmuje

decyzje o zmianie statusu tego Klienta, ktéra jest mu przekazywana w sposo6b wskazany

w umowie. Spotka przestaje traktowac tego Klienta jak Klienta profesjonalnego od

momentu wydania decyzji. W takiej sytuacji Klient moze ztozy¢ wniosek o traktowanie

Klienta detalicznego jak Klienta profesjonalnego, zgodnie z ust. 5 powyzej
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10.

11.

§5

[SPOSOB POSTEPOWANIA W KONTAKTACH Z KLIENTAMI 0SOB POWIAZANYCH]

Osoby Powigzane sa zobowigzane do postepowania w kontaktach z Klientami w sposéb
zapewniajgcy wypelnianie przez Spoétke obowigzkow okreslonych w Regulaminie,
Rozporzadzeniu oraz w Ustawie.

Osoby Powigzane sg zobowigzane do zapoznania sie z treScig niniejszego Regulaminu i
stosowania jego postanowien w kontaktach z Klientami.

Osoby Powiazane, ktére kontaktujg sie z Klientami, przed rozpoczeciem wykonywania
czynnosci, o ktéorych mowa w art. 32 ust. 2 Ustawy, sktadajg oSwiadczenie o zapoznaniu
sie z tre$cig niniejszego Regulaminu.

Osoby Powigzane majg obowigzek zapoznania sie z kazda zmiang niniejszego
Regulaminu, niezwlocznie po przekazaniu im stosownej informacji na stuzbowa
skrzynke poczty elektronicznej. Ztozenie o$wiadczenia, o ktérym mowa w ust. 3
powyzZej nie jest wymagane.

Osoby Powigzane zobowigzane s3g do przechowywania i archiwizacji dokumentéw
uzyskanych od Klientéw zgodnie z § 9 Regulaminu, na zasadach okreslonych w
»+Regulaminie przechowywania i archiwizacji dokumentéw w Private Wealth Consulting
sp.zo0.0.”.

Rozmowy telefoniczne prowadzone przez Osoby Powigzane z Klientami w zwigzku ze
$wiadczonymi ustugami powinny by¢ nagrywane.

Rozmowy prowadzone przez Osoby Powigzane z Klientami lub potencjalnymi
Klientami, w bezposredniej ich obecnosci, w zwigzku ze Swiadczonymi ustugami
powinny by¢ stwierdzane poprzez sporzadzenie notatki stuzbowej, protokotu lub
nagrania rozmowy.

Notatki stuzbowe, protokoty lub nagrania powinny zawiera¢ date i czas sporzadzenia,
przekazania lub otrzymania informacji. Informacje te sa przechowywane na trwatym
nos$niku, ktéry umozliwia ich odtworzenie lub skopiowanie oraz uzyskanie do nich
szybkiego dostepu na wniosek Klienta, a takze w formacie, ktéry uniemozliwia zmiane
lub usuniecie oryginalnej informacji.

Rozmowy telefoniczne muszg by¢ nagrywane, a korespondencja elektroniczna
zapisywana jezeli dotyczy czynnosci, ktére mogtyby skutkowa¢ §wiadczeniem ustugi, a
w wyniku rozmowy lub korespondencji nie dochodzitoby do §wiadczenia ustugi.
Obowiazek, o ktorym mowa w ust. 9 powyzej dotyczy urzadzen stuzbowych Osoby
Powigzanej przekazanych przez Spotke, jak réwniez urzadzen prywatnych, ktére
zostaty zatwierdzone do uzywania dla celéw stuzbowych. Sp6tka prowadzi rejestr osob,
ktore korzystajg z urzadzen stuzbowych oraz tych korzystajacych z urzadzen
prywatnych zatwierdzonych do wykorzystywania dla celéw stuzbowych.

Osoba Powigzana informuje Klienta lub potencjalnego Klienta przed rozpoczeciem
nagrania lub zapisu o nagrywaniu rozméw telefonicznych lub zapisywaniu
korespondencji elektronicznej oraz o tym, ze kopia nagrania rozmowy lub
korespondencji bedzie udostepniana na zgdanie przez okres pieciu lat, a w przypadku,
gdy Zada tego wilasciwy organ, przez okres do siedmiu lat. Brak takiej informacji
uniemozliwia prowadzenie rozmowy lub korespondencji elektroniczne;j.
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13.

14.

15.

16.

Osoba Powigzana moze jednokrotnie poinformowac Klienta lub potencjalnego Klienta
0 nagrywaniu rozmoéw telefonicznych lub zapisywaniu korespondencji elektronicznej
w przysztosci.

Zakazane jest prowadzenie rozmdw telefonicznych lub korespondencji elektronicznej z
wykorzystaniem zatwierdzonych urzadzen prywatnych, jezeli nie umozliwiaja
nagrywania rozmow lub zapisywania korespondencji elektroniczne;j.

Osoba Powigzana zobowigzana jest do aktywowania odpowiedniej funkcji w
urzadzeniu lub aplikacji zainstalowanej na nim umozliwiajgcej nagrywanie rozmoéw z
Klientami lub potencjalnymi Klientami, przed nawigzaniem takiej rozmowy.

Spotka moze monitorowac rozmowy telefoniczne oraz korespondencje elektroniczng w
ramach systemu kontroli wewnetrznej, zgodnie z ,Regulaminem kontroli wewnetrznej
w Private Wealth Consulting sp. z 0.0.”.

Nosniki zawierajgce nagrania rozméw telefonicznych oraz zapisy korespondencji
elektronicznej sa przechowywane zgodnie 2z postanowieniami ,Regulaminu
przechowywania i archiwizacji dokumentéw w Private Wealth Consulting sp. z 0.0.”.

§6
[CHARAKTER INFORMACJI PRZEKAZYWANYCH KLIENTOM]

Wszelkie informacje kierowane przez Spétke do Klientéw lub potencjalnych Klientow,
w tym informacje upowszechniane przez Spétke w celu reklamy lub promocji ustug
Swiadczonych przez Spotke, powinny by¢ rzetelne, nie moga budzi¢ watpliwosci ani
wprowadza¢ w biad.

Informacje, o ktérych mowa w ust. 1, nie mogg wykorzystywac nazwy zadnego organu
nadzoru, w szczeg6lno$ci Komisji Nadzoru Finansowego, w sposéb, ktéry moze
wskazywac lub sugerowac, Ze organ nadzoru zatwierdzit lub zaakceptowat dane
Jednostki Uczestnictwa lub ustuge Swiadczong przez Spoétke.

Jezeli informacje, o ktérych mowa w ust. 1, wskazujg korzysci, ktére mozna osiggnaé w
przypadku skorzystania z ustug Swiadczonych przez Spotke, to w sposéb rownorzedny
powinny takze wskazywa¢ na poziom ryzyka inwestycyjnego zwigzanego z tymi
ustugami oraz instrumentami finansowymi bedacymi przedmiotem tych ustug.
Informacje, o ktérych mowa w ust. 1, nie mogg by¢ sprzeczne z informacjami zawartymi
w prospekcie informacyjnym oraz w kluczowych informacjach dla inwestoréw (w
przypadku specjalistycznego funduszu inwestycyjnego otwartego — w informacji dla
klienta alternatywnego funduszu inwestycyjnego), badZ umniejsza¢ znaczenia
informacji zawartych w tych dokumentach.

Informacje, o ktérych mowa w ust. 1, powinny wskazywac¢ miejsce i sposéb, w jaki
Klienci lub potencjalni Klienci mogg uzyska¢ dokumenty, o ktérych mowa w ust. 4
powyzej, a takze jezyk, w ktérym s3 one dostepne.

Informacje upowszechniane przez Spoétke w celu reklamy lub promocji $wiadczonych
przez nig ustug s3 oznaczane w sposéb niebudzacy watpliwosci jako informacje
upowszechniane w celu reklamy lub promocji ustug.
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§7
[INFORMACJE KIEROWANE DO KLIENTOW]

Wszelkie informacje kierowane do Klienta detalicznego albo potencjalnego Klienta
detalicznego albo rozpowszechniane w sposéb umozliwiajgcy takim Klientom
zapoznanie sie z nimi:

1) zawieraja firme (nazwe) Spotki tj.: Private Wealth Consulting sp. z 0.0. oraz nazwe
organu nadzoru, ktéry udzielit Spotce zezwolenia na wykonywanie dziatalno$ci
posrednictwie w zbywaniu i odkupywaniu Jednostek Uczestnictwa;

2)  sa przedstawione w sposéb zrozumiaty dla przecietnego odbiorcy, do ktérego s3
kierowane lub ktéry moze sie z nimi zapoznag;

3) nie moga ukrywaé, umniejszac, ani przedstawia¢ w sposéb niejasny istotnych
informacji dotyczacych $wiadczenia przez podmiot ustug lub instrumentéw
finansowych, w tym ryzyk, jakie sa zwigzane z dang ustugg lub danym
instrumentem finansowym;

4)  zawieraj informacje o kosztach i optatach zwigzanych z ustugg posrednictwa w
zbywaniu i odkupywaniu Jednostek Uczestnictwa, a w przypadku gdy informacje
te odnosza sie do konkretnego Funduszu - takze informacje o wysokos$ci
maksymalnego wynagrodzenia za zarzadzanie danym Funduszem.

Jezeli informacje, o ktérych mowa w § 6 ust. 1 Regulaminu, moga stanowi¢ podstawe

podjecia przez Klientow detalicznych decyzji o skorzystaniu z danej ustugi, zawieraja

one taki zakres danych oraz sg przedstawione w taki spos6b, aby mogli oni zrozumie¢
specyfike danej ustugi i bedacego przedmiotem danej ustugi instrumentu finansowego
oraz zwigzane z nim ryzyko. Informacje takie moga by¢ przekazywane w formie

ujednoliconej i powinny zawiera¢ w szczego6lnosci dane o:

1)  Spéice oraz swiadczonych przez nig ustugach;

2)  instrumentach finansowych bedacych przedmiotem ustug $wiadczonych przez
Spoike;

3) kosztach i optatach zwigzanych z ustugami §wiadczonymi przez Spotke, przy
czym wymog ten uznaje sie za spetniony w przypadku przekazania Klientowi
przez Spétke kluczowych informacji dla inwestor6w, w zakresie, w jakim koszty i
optaty zostaty przedstawione w ich tresci.

Przed przyjeciem pierwszego Zlecenia lub rozpoczeciem $wiadczenia ustugi

nieodptatnego doradztwa inwestycyjnego, Spodtka przekazuje Klientowi lub

potencjalnemu Klientowi, przy uzyciu trwatego nos$nika informacji lub poprzez
zamieszczenie na swojej stronie internetowej, szczegétowe informacje dotyczace Spoétki
oraz ustugi, ktéra ma by¢ swiadczona, obejmujace w szczego6lnosci:

1) firme (nazwe) Spoiki tj.:Private Wealth Consulting sp. z o0.0.;

2)  o$wiadczenie potwierdzajace, ze Spotka posiada zezwolenie na prowadzenie
dziatalno$ci w zakresie posrednictwa w zbywaniu i odkupywaniu Jednostek
Uczestnictwa oraz wskazanie Komisji Nadzoru Finansowego jako organu
nadzoru, ktéry udzielit mu zezwolenia;

3) sposoby komunikowania sie Klienta ze Spo6tka oraz sposoby przekazywania
Zlecen do Spétki;

4)  dane teleadresowe pozwalajgce na bezposredni kontakt Klienta ze Sp6tka;
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5) podstawowe zasady $wiadczenia ustugi posrednictwa w zbywaniu i odkupywaniu
Jednostek Uczestnictwa oraz $wiadczeniu ustugi nieodptatnego doradztwa
inwestycyjnego;

6) podstawowe zasady sktadania reklamacji przez Klientoéw i sposéb ich zatatwiania
przez Spétke;

7) podstawowe zasady postepowania Spotki w przypadku powstania Konfliktu
Intereséw oraz informacje, Ze na zadanie Klienta moga mu zosta¢ przekazane
szczegotowe informacje o tych zasadach;

8) informacje o wszystkich przyjmowanych lub przekazywanych przez Spotke
$wiadczeniach pienieznych lub niepienieznych w zwigzku ze swiadczeniem ustug
w zakresie posrednictwa w zbywaniu i odkupywaniu Jednostek Uczestnictwa
oraz ustug nieodptatnego doradztwa inwestycyjnego, w tym o ich istocie i
wysokosci, a w przypadku gdy wysokos$¢ takich Swiadczen nie moze zostac
oszacowana - takze o sposobie ustalania ich wysoko$ci;

9) liste Funduszy, z ktérymi Spétka zawarta umowe, ktérej przedmiotem jest
przyjmowanie i przekazywanie Zlecen nabycia lub zbycia Jednostek Uczestnictwa

10) wskazanie miejsc prowadzenia przez Spotke dziatalno$ci w zakresie
posrednictwa w zbywaniu i odkupywaniu Jednostek Uczestnictwa .

Informacje, o ktéorych mowa w ust. 3, moga by¢ przekazane Klientowi takze po przyjeciu

Zlecenia albo w trakcie swiadczenia ustugi nieodptatnego doradztwa inwestycyjnego,

w przypadku gdy na wniosek Klienta Zlecenie zostato przyjete, a ustuga jest Swiadczona

przy uzyciu Srodkéw porozumiewania sie na odlegtos¢, ktére uniemozliwiajg

przekazanie tych informacji przed przyjeciem Zlecenia albo rozpoczeciem swiadczenia
ustugi nieodptatnego doradztwa inwestycyjnego.

Spotka przekazuje Klientowi lub potencjalnemu Klientowi w kompleksowy, doktadny i

zrozumiaty sposéb informacje o wszystkich §wiadczeniach pienieznych, w tym optatach

lub prowizjach, lub $wiadczeniach niepienieznych przyjetych od oséb trzecich lub
przekazanych na rzecz oséb trzecich w zwigzku ze swiadczeniem ustug.

Przed rozpoczeciem $wiadczenia ustugi, Spoétka przekazuje Klientowi Ilub

potencjalnemu Klientowi informacje dotyczace istnienia, charakteru oraz wysokosci

Swiadczen pienieznych lub $wiadczen niepienieznych, a w przypadku gdy ich wysokos$¢

nie moze zosta¢ oszacowana - sposob obliczania ich wysokos$ci, oraz informacje o

mechanizmach przyjmowania lub przekazywania tych $wiadczen pienieznych lub

$Swiadczen niepienieznych, przy czym drobne $wiadczenia niepieniezne moga zostac

opisane w sposéb ogoélny, a pozostate Swiadczenia niepieniezne nalezy oszacowac i

przekazac oddzielnie.

Jezeli przed rozpoczeciem $wiadczenia ustug wysokos¢ Swiadczen pienieznych lub

Swiadczen niepienieznych nie mogta zosta¢ oszacowana, Spotka przekazuje Klientowi

dodatkowo informacje dotyczace doktadnych kwot przyjetych lub przekazanych

Swiadczen pienieznych lub $wiadczen niepienieznych ustalonych zgodnie ze sposobem

ustalania ich wysokos$ci wskazanym w informacji, o ktdrej mowa w ust. 6 powyzej,

niezwlocznie po ustaleniu tych kwot.

Przez okres, w ktorym Spotka przyjmuje lub przekazuje Swiadczenia pieniezne lub

$wiadczenia niepieniezne, co najmniej raz do roku, informuje indywidualnie Klientow o

faktycznych kwotach przyjetych lub przekazanych $wiadczen pienieznych lub



Zakacznik nr 6 do Uchwaty Zarzadu Private Wealth Consulting sp. z 0.0. nr 5/2020 z dnia 15 maja 2020 r.

10.

11.

12.

13.

14.

$Swiadczen niepienieznych, przy czym drobne §wiadczenia niepieniezne mozna opisac

w sposob ogdlny.

Jezeli po rozpoczeciu $wiadczenia ustug Spotka bedzie przyjmowac lub przekazywac

$wiadczenia pieniezne lub $wiadczenia niepieniezne, przekazuje Klientowi informacje,

o ktérych mowa w ust. 6 powyzej, oraz w odpowiednich przypadkach informacje, o

ktérych mowa w ust. 7 powyzej, przed rozpoczeciem przyjmowania lub przekazywania

tychze Swiadczen, a ponadto przekazuje informacje, o ktérych mowa w ust. 8.

Przed przyjeciem pierwszego Zlecenia lub rozpoczeciem $wiadczenia ustugi

nieodptatnego doradztwa inwestycyjnego Spoétka informuje Klienta, przy uzyciu

trwatego nos$nika informacji, o istniejacych Konfliktach Intereséw zwigzanych ze

Swiadczeniem na rzecz tego Klienta ustug w zakresie posrednictwa w zbywaniu i

odkupywaniu Jednostek Uczestnictwa oraz nieodptatnego doradztwa inwestycyjnego,

o ile organizacja oraz regulacje wewnetrzne Sp6tki nie zapewniajg, ze w przypadku

powstania konfliktu intereséw nie dojdzie do naruszenia interesu Klienta. Informacja

zawiera dane pozwalajace Klientowi na podjecie Swiadomej decyzji o ztoZeniu Zlecenia

Spétce lub rozpoczeciu $wiadczenia ustugi nieodptatnego doradztwa inwestycyjnego,

przy czym zakres i sposdb przedstawienia tych danych powinien by¢ dostosowany do

kategorii, do ktérej nalezy Klient.

W razie powstania Konfliktu Intereséw po przyjeciu pierwszego Zlecenia lub

rozpoczeciu $wiadczenia ustugi nieodptatnego doradztwa inwestycyjnego Spotka

informuje Klienta o istniejacych Konfliktach Intereséw, zgodnie z ust. 10 powyzej,
niezwlocznie po ich stwierdzeniu.

Jezeli Spotka przekazuje Klientowi informacje przy uzyciu trwatego no$nika informacji,

uzycie no$nika innego niz papier jest dopuszczalne, o ile:

1)  uzasadnia to charakter $wiadczonej ustugi;

2)  Klient, majac mozliwo$¢ wyboru pomiedzy przekazaniem informacji w formie
papierowej albo za pomocg innego trwatego no$nika informacji, wskazuje
wyraznie ten drugi sposob.

Przekazywanie Klientom informacji za posrednictwem strony internetowej, nie

kierujac ich indywidualnie do Klienta, jest dopuszczalne, jesli spelnione sg nastepujace

przestanki:

1)  Klient udzielit wyraZnej zgody na przekazywanie informacji w taki sposdéb;

2) Klient zostanie powiadomiony w postaci elektronicznej o adresie strony
internetowej oraz miejscu na tej stronie, gdzie informacje te =zostaty
opublikowane;

3)  Spoétka zapewni aktualno$¢ przekazywanych informacji;

4) informacje beda udostepniane przez czas niezbedny do tego, aby Klient mogt sie
z nimi zapoznac;

5) Klient bedzie miat mozliwo$¢ utrwalenia informacji.

Spétka zapewnia aktualno$¢ informacji przekazywanych za posrednictwem swojej

strony internetowej.
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§8
[SPOSOB PRZEKAZYWANIA KLIENTOM INFORMAC]JI O FUNDUSZACH]

Spotka udostepnia bezptatnie kluczowe informacje dla inwestoréw Funduszu w formie
papierowej (przed przyjeciem pierwszego Zlecenia) lub poprzez zamieszczenie ich na
stronie internetowej www.pw-consulting.pl.

Za zadanie Klienta lub potencjalnego Klienta, Sp6tka udostepnia bezptatnie w formie

papierowej Kkluczowe informacje dla inwestor6w Funduszu, a w przypadku

specjalistycznego funduszu inwestycyjnego otwartego - rowniez informacje dla Klienta
alternatywnego funduszu inwestycyjnego, o ile zostata sporzadzona.

Na zadanie Klienta lub potencjalnego Klienta Spo6tka dostarcza bezptatnie roczne i

potroczne sprawozdanie finansowe oraz prospekt informacyjny Funduszu wraz z

informacjami o zmianach w tym prospekcie, wedtug wyboru Klienta:

1) poprzez przestanie tych informacji na adres e-mail wskazany przez Klienta lub

2)  wwersji papierowe;j.

Inne, niz wskazane w ust. 1-3, informacje o Funduszach, Spo6tka przekazuje Klientom w

formie papierowej lub poprzez zamieszczenie na stronie internetowe;j.

W przypadku posrednictwa w zbywaniu i odkupywaniu tytutéw uczestnictwa funduszy

inwestycyjnych otwartych z siedzibg w panstwach nalezacych do Europejskiego

Obszaru Gospodarczego Spotka przedstawia Klientowi dane o ryzyku zwigzanym z

inwestowaniem w te tytuly uczestnictwa, obejmujace w szczego6lnosci:

1)  wskazanie ryzyka zwigzanego z danym rodzajem tytutéw uczestnictwa;

2)  wskazanie zmiennosci ceny danych tytutéw uczestnictwa;

3) wyeksponowanie cechy duzej zmiennosci wartosci aktywéw netto danego
Funduszu, w przypadku gdy cechuje sie on lub moze cechowa¢ duza zmiennos$cig
ze wzgledu na sktad portfela inwestycyjnego lub stosowane techniki zarzagdzania
portfelem;

4) jezeli Fundusz lokuje wiekszo$¢ aktywéw w inne kategorie lokat niz papiery
warto$ciowe lub instrumenty rynku pienieznego albo odzwierciedla sktad
indeksu papieréw wartosciowych - wyeksponowane stwierdzenie wskazujgce na
te ceche;

5) informacje o ryzyku walutowym, w przypadku gdy wptata i wyptata sSrodkéw
nastepuje w walucie obcej lub gdy wiekszo$¢ aktywéw danego Funduszu jest
lokowana za granica.

§9
[POZYSKIWANIE INFORMACJI O POZIOMIE WIEDZY I DOSWIADCZENIA
INWESTYCYJNEGO KLIENTOW]

Przed przyjeciem Zlecenia Spétka uzyskuje od Klienta informacje o poziomie jego

wiedzy i doswiadczenia inwestycyjnego, witasciwych dla okreSlonego rodzaju

instrumentu finansowego lub ustugi, niezbednych do oceny, czy ustuga lub dany

instrument finansowy sg odpowiednie dla Klienta, dotyczace:

1)  specyfiki inwestowania w Jednostki Uczestnictwa oraz ryzyka zwigzanego z
inwestowaniem w te instrumenty finansowe;
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2)  charakteru, wielkoSci i czestotliwos$ci transakcji instrumentami finansowymi
dokonywanych przez Klienta oraz okresu, w ktéorym byty dokonywane;

3) poziomu wyksztalcenia, zawodu wykonywanego obecnie lub zawodu
wykonywanego poprzednio, jezeli jest to istotne dla dokonania oceny.

Jezeli na podstawie informacji uzyskanych od Klienta Spétka oceni, Ze dany instrument

finansowy lub ustuga nie s3 odpowiednie dla Klienta, niezwtocznie informuje o tym

Klienta.

W przypadku, gdy Klient nie przedstawia informacji, o ktéorych mowa w ust. 1, lub

przedstawia informacje niewystarczajace, Spotka informuje Klienta, Ze Klient

uniemozliwia jej dokonanie oceny, czy przewidziana ustuga lub instrument finansowy

sg dla niego odpowiednie.

Spétka nie moze zachecac Klienta, bezposrednio ani posrednio, do odmowy przekazania

informacji.

Postanowienia ust. 1-4 nie majg zastosowania w przypadku, gdy:

1)  speinione zostaly tgcznie nastepujgce warunki:

a) przedmiotem Zlecenia nabycia bedg wytacznie Jednostki Uczestnictwa;

b)  Zlecenie nabycia zostato ztoZone z wytacznej inicjatywy Klienta;

c) przed przyjeciem przez Spotke Zlecenia nabycia Klient zostat
poinformowany o mozliwosci dokonania przez Spotke oceny, czy taki
instrument finansowy lub ustuga sa odpowiednie dla klienta albo

2)  przyjecie Zlecenia byto poprzedzone czynnos$ciami, o ktérych mowa w § 10

Regulaminu, a informacje uzyskane od Klienta w zwigzku ze swiadczeniem ustugi

nieodptatnego doradztwa inwestycyjnego pozostajg aktualne.

Postanowien ust. 1-5 nie stosuje sie w przypadku, gdy Spoétka uzna, ze skiadajacy
Zlecenie nabycia Klient profesjonalny posiada niezbedne dos$wiadczenie i wiedze
pozwalajace na zrozumienie i dokonanie oceny ryzyka zwigzanego z danymi
Jednostkami Uczestnictwa lub §wiadczonymi ustugami.

W przypadku, o ktorym mowa w ust. 6, sporzadzana jest, przez Dyrektora
Departamentu Operacji, notatka stuzbowa zawierajaca informacje o ocenie przyjetej
przez Spétke.

Ocena, o ktérej mowa w ust. 1, jest dokonywana przez Spo6tke, na podstawie informacji
przekazanych przez Klienta, chyba Ze istnieja obiektywne przestanki do uznania, Ze
informacje te s3 nieaktualne, nierzetelne lub niepetne. W takiej sytuacji Spotka
przekazuje Klientowi informacje o zaistnieniu tych przestanek.

Spotka, w zakresie niezbednym do dokonania oceny, o ktérej mowa w ust. 1, moze
wykorzysta¢ informacje dotyczace Klienta otrzymane od Funduszu, towarzystwa
funduszy inwestycyjnych, firmy inwestycyjnej, zagranicznej firmy inwestycyjnej lub
banku prowadzgcego dziatalno$¢, o ktorej mowa w art. 70 ust. 2 ustawy z dnia 29 lipca
2005 r. o obrocie instrumentami finansowymi (Dz. U. 2005, nr 183, poz. 1538 z p6Zn.
zm.), o ile Klient wyrazit na to zgode lub podmioty te wykonuja na rzecz Klienta
czynnoSci zwigzane z realizacja jego Zlecenia, a z okoliczno$ci sprawy wynika, iz
otrzymane informacje sg aktualne, rzetelne i petne.
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§10
[INFORMACJE UZYSKIWANE OD KLIENTA PRZED ROZPOCZECIEM SWIADCZENIA
USLUGI NIEODPEATNEGO DORADZTWA INWESTYCYJNEGO]

1.  Przed rozpoczeciem Swiadczenia ustugi nieodptatnego doradztwa inwestycyjnego
Spotka uzyskuje od Klienta informacje niezbedne do ustalenia, czy przy nalezytym
uwzglednieniu charakteru i zakresu tej ustugi rekomendowane nabycie, zbycie lub inne
Zlecenie zwigzane z uczestnictwem w Funduszu albo powstrzymanie sie od nabycia,
zbycia lub innych Zlecen zwigzanych z uczestnictwem w Funduszu:

1)  realizuje cele inwestycyjne Klienta;

2) nie jest zwigzane z ryzykiem, ktérego poziom przekraczatby mozliwosci
inwestycyjne Klienta;

3) ma charakter pozwalajgcy na jej zrozumienie przez Klienta i dokonanie oceny
zwigzanego z nig ryzyka, bioragc pod uwage posiadane przez tego Klienta wiedze i

doswiadczenie;
4)  uwzglednia sytuacje finansowg Klienta.
2.  Informacje dotyczace celéw inwestycyjnych Klienta, odpowiednio do jego potrzeb,

zawieraja informacje o dtugosci okresu, w ktéorym Klient zamierza dokonywac
inwestycji, jego preferencji dotyczacych poziomu i profilu ryzyka oraz celu inwestycji.

3. Informacje dotyczace sytuacji finansowej Klienta, odpowiednio do jego potrzeb,
wskazujg Zrédta i wysokosci statych dochoddw, posiadane aktywa, w tym aktywa
ptynne, inwestycje, nieruchomosci oraz state zobowigzania finansowe.

4. W przypadku gdy Klient nie przedstawia informacji, o ktérych mowa w ust. 1, lub
przedstawia informacje niewystarczajgce, Spétka informuje Klienta, Ze Klient
uniemozliwia jej dokonanie oceny, czy przewidziana ustuga lub instrument finansowy
sg dla niego odpowiednie.

5. Spétka nie zacheca Klienta, bezposrednio ani posrednio, do odmowy przekazania
informacji.

6.  Przepisow ust. 1-5 nie stosuje sie w przypadku, gdy Spoétka uzna, Ze Klient
profesjonalny posiada niezbedne do$wiadczenie i wiedze pozwalajace na zrozumienie i
dokonanie oceny ryzyka zwigzanego z danymi Jednostkami Uczestnictwa lub
$Swiadczonymi ustugami oraz jest w stanie ponie$¢ ryzyko inwestycyjne zgodne z jego
celami inwestycyjnymi.

7. W przypadku, o ktorym mowa w ust. 6, sporzadzana jest, przez Dyrektora
Departamentu Operacji, notatka stuzbowa zawierajaca informacje o ocenie przyjetej

przez Spétke.
§11
[POSTANOWIENIA KONCOWE]
1.  Regulamin wchodzi w Zycie z dniem uchwalenia.
2. Regulamin moze by¢ zmieniony w drodze uchwaty Zarzadu.
3. Regulamin jest regularnie weryfikowany wedlug kryterium prawidtowosci i

skutecznosci wypetniania przez Spotke obowigzkéw wynikajacych z przepiséw prawa.
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4.  Regulamin powinien by¢ aktualizowany niezwtocznie w przypadku zmiany przepiséw
prawa dotyczacych klasyfikacji Klientéw lub zasad zwigzanych z postepowaniem w
relacjach z Klientami, w szczeg6lnoSci Rozporzadzenia.

Zalaczniki:
Zalacznik nr 1 - Wniosek o traktowanie Klienta profesjonalnego jak Klienta detalicznego.
Zatacznik nr 2 - Wniosek o traktowanie Klienta detalicznego jak Klienta profesjonalnego.
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Zatacznik nr 1 - Wniosek o traktowanie Klienta profesjonalnego jak Klienta detalicznego

I.
miejscowosé, data

imie i nazwisko/firma Klienta

adres korespondencyjny Klienta
Private Wealth Consulting sp. z o.0.
ul. Wspdlna 62
00-684 Warszawa

Whniosek
o traktowanie klienta profesjonalnego jak klienta detalicznego
Dziatajgc w imieniu wiasnym / w imieniu i na rzecz *,

w zwigzku z przyznaniem mi przez Private Wealth Consulting sp. z o.0. kategorii klienta
profesjonalnego, wnosze o traktowanie mnie / reprezentowanego przeze mnie podmiotu* jak
klienta detalicznego w petnym zakresie Swiadczonych ustug / w zakresie**

$Swiadczonych przez Private Wealth Consulting sp. z o.0.

Prosze o przekazanie mi decyzji w przedmiocie niniejszego wniosku:
[ na adres korespondencyjny wskazany powyzej;

[ na adres poczty elektronicznej

podpis
*niepotrzebne skresli¢
** niepotrzebne skreslic¢ i oraz wymieni¢ ustugi, transakcje lub instrumenty, ktérych dotyczy Zgdanie czesciowe

Decyzja Private Wealth Consulting sp. z o.0.
w przedmiocie wniosku o traktowanie klienta profesjonalnego jak klienta
detalicznego

Private Wealth Consulting sp. z 0.0. o$wiadcza, ze od dnia r. traktuje
Klienta jak klienta detalicznego.

podpis osoby uprawnionej
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Zatacznik nr 2 - Wniosek o traktowanie Klienta detalicznego jak Klienta profesjonalnego

I.
miejscowosé, data

imie i nazwisko/firma Klienta

adres korespondencyjny Klienta
Private Wealth Consulting sp. z o.0.
ul. Wspdlna 62
00-684 Warszawa

Whniosek
o traktowanie klienta detalicznego jak klienta profesjonalnego
Dziatajgc w imieniu wiasnym / w imieniu i na rzecz *,

w zwigzku z przyznaniem mi przez Private Wealth Consulting sp. z o0.0. kategorii klienta
detalicznego, wnosze o traktowanie mnie / reprezentowanego przeze mnie podmiotu* jak
klienta profesjonalnego w peilnym zakresie §wiadczonych ustug / w zakresie**

$Swiadczonych przez Private Wealth Consulting sp. z o.0.

Prosze o przekazanie mi decyzji w przedmiocie niniejszego wniosku:
[ na adres korespondencyjny wskazany powyzej;

[ na adres poczty elektronicznej

podpis

Zasady traktowania klienta profesjonalnemu przez Private Wealth Consulting sp. z 0.0.
(dalej: ,Spoétka”) w zakresie Swiadczonych przez nig ustug obejmuje w szczegoélnosci
nastepujace dziatania:
1) klient profesjonalny moze ztozy¢ wniosek o traktowanie go jak klienta detalicznego;
2) zakres informacji przekazywanych klientowi profesjonalnemu moze by¢ mniejszy i
sformutowany w sposéb bardziej og6lny anizeli informacje przekazywane klientowi
detalicznemu, Spo6tka nie jest zwolniona z obowigzku przekazania tych informacji w
taki sposob, aby umozliwi¢ klientowi profesjonalnemu $Swiadome podjecie decyzji
inwestycyjnej;
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3) przed przyjeciem pierwszego zlecenia klient profesjonalny otrzymuje informacje o
Spéice oraz Swiadczonych przez nig ustugach w takim samym zakresie jak klient
detaliczny;

4) Spotka moze odstapi¢ od badania wiedzy i doswiadczenia klienta profesjonalnego
wilasciwych dla okreSlonego rodzaju instrumentu finansowego lub ustugi,
niezbednych do oceny, czy ustuga lub dany instrument finansowy sg odpowiednie, w
tamach testu adekwatno$ci. Test adekwatnosci pozwala na okreslenie poziomu
wiedzy o inwestowaniu oraz doswiadczenia inwestycyjnego, niezbednych do oceny,
czy dany instrument lub ustuga sg odpowiednie dla tego klienta. W przypadku klienta
profesjonalnego Spétka jest uprawniona do uznania, Ze posiada on niezbedny poziom
wiedzy oraz do$wiadczenia inwestycyjnego;

5) przed rozpoczeciem Swiadczenia ustugi nieodptatnego doradztwa inwestycyjnego
Spotka moze odstgpi¢ od uzyskania od klienta profesjonalnego informacji
niezbednych do ustalenia, czy rekomendowane nabycie, zbycie lub inne zlecenie
zwigzane z uczestnictwem w funduszu lub powstrzymanie sie od tych dziatan w
ramach testu odpowiednio$ci.

Os$wiadczam, ze znane mi sg zasady traktowania przez Private Wealth Consulting sp.
z o0.0. klientéw profesjonalnych oraz skutki traktowania mnie / reprezentowanego przeze
mnie podmiotu* jak klienta profesjonalnego, w szczegdlno$Sci mam Swiadomos¢, ze zakres
ochrony przyznanej klientowi profesjonalnemu jest mniejszy, anizeli klientowi detalicznemu.

Oswiadczamy, ze otrzymatem i zapoznatem sie z zasadami traktowania klientéw
profesjonalnych przez Private Wealth Consulting sp. z 0.0. w zakresie Swiadczonych przez nig
ustug.

podpis

Oswiadczam, Ze spelniam co najmniej dwa z ponizszych wymogow:
[] zawieratem transakcje nabycia lub odkupienia jednostek uczestnictwa lub tytutow
uczestnictwa o znacznej wartoSci ze Srednig czestotliwos$cia co najmniej dziesieciu transakcji
na kwartat w ciggu czterech ostatnich kwartatow;
L] warto$¢ portfela jednostek uczestnictwa lub tytutéw uczestnictwa tgcznie ze Srodkami
pienieznymi wchodzacymi w jego sktad wynosi co najmniej rownowartos$¢ w ztotych 500 000
euro***;
U pracuje lub pracowatem w sektorze finansowym przez co najmniej rok na stanowisku,
ktére wymaga wiedzy zawodowej dotyczacej jednostek uczestnictwa lub tytutéw
uczestnictwa - w przypadku jednostek organizacyjnych warunek ten speiniajg osoby
uprawnione do dokonywania transakcji.

podpis
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*niepotrzebne skresli¢

** niepotrzebne skresli¢ i oraz wymieni¢ ustugi, transakcje lub instrumenty, ktérych dotyczy Zgdanie czesciowe
***rownowarto$¢ kwoty wyrazonej w euro jest ustalana przy zastosowaniu Sredniego kursu euro ogtaszanego
przez Narodowy Bank Polski, obowiqzujqcego w dniu poprzedzajgcym date ztoZenia wniosku

Decyzja Private Wealth Consulting sp. z o.0.
w przedmiocie wniosku o traktowanie klienta detalicznego jak klienta
profesjonalnego

Private Wealth Consulting sp. z o0.0. o$wiadcza, Ze od dnia r. traktuje
Klienta jak klienta profesjonalnego.

podpis osoby uprawnionej



